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Creciendo juntos, 
construyendo futuro.
La EGM Cotes Altes impulsa un proyecto 
innovador destinado a fortalecer las 
relaciones entre todo el tejido empresarial 
local de Alcoy.
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Creación de comunidades 
empresariales EGM

• Creciendo en comunidad: empresas que colaboran, ciudades 
que prosperan. 

• Estas comunidades permiten a las empresas locales compartir 
recursos, conocimientos y oportunidades, generando sinergias 
que facilitan la resolución de problemas comunes y la creación 
de nuevas oportunidades de negocio. 

• Bajo esta estrategia, las Entidades de Gestión y Modernización 
de áreas industriales se convierten en motores de desarrollo y 
colaboración, garantizando un crecimiento conjunto de empresas 
y ciudades.
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¿Qué es?
Encuentro de trabajo y formación 
para fomentar y mejorar las 
Relaciones Empresariales
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Relaciones 
Empresariales
Fomentar y mejorar
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Formación
Ampliar conocimientos
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Sinergias
Incentivar la cooperación
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+Relaciones 
+Formación 
+Sinergias

Trabajando en equipo
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Habilidades  
Directivas 

Los objetivos de este ciclo de formaciones 
están orientadas al desarrollo de habilidades 
clave en la gestión y dirección de la empresa.

Objetivos
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Metodología
Los ponentes elaboran cada acción 
formativa en formato de ponencia y taller, 
tratando los aspectos del programa de tal 
manera que los asistentes son capaces de 
realizar su propio autodiagnóstico con áreas 
de mejora.  

Tras la exposición de cada ponente se 
genera un coloquio con los asistentes para 
resolver dudas y profundizar en aquellos 
temas que sean de mayor interés. 
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Indicadores
En cada sesión los asistentes, a través de 
una encuesta valoran todos los aspectos: 
• Ponente 
• Contenido 
• Material 
• Utilidad 
• Organización 

De esta forma obtenemos indicadores de 
calidad y satisfacción de los asistentes. 

Estas valoraciones se utilizan para realizar 
mejoras e innovaciones en próximas 
ediciones.
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Indicadores

Horari

4,72

Duració

4,64

Material

4,61

Organització

4,67

Formadors

4,91

Utilitat

4,80

Contingut

4,75

Preu

4,74

4,73
Media

Sobre 5

Resultados obtenidos en la edición 2024
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Formadores 
Formación impartida por 
profesionales en activo, 
relevantes del mundo 
empresarial y de la 
comunicación
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Eduardo Rosser 

NEGOCIACIÓN 

Sociólogo, Postgrado en RRHH y Coreógrafo comercial.  

Director Comercial de Rosser Management. 

Consultor y Coach en diferentes Escuelas de Negocio nacionales y 
Latinoamericanas.  

Autor de los libros “Gestión Telefónica de Cobros”, “Tú eliges”, 
“Persuasión 2.0” y “Ventas para emprendedores”.  

Eduardo lleva 19 años desarrollando acciones formativas similares para 
empresas como: Galp, Nokia, Coca Cola, Desigual, Central Lechera 
Asturiana, Panama Jack, IBM, Nestlé, La Caixa, Race, Mapfre, Linea 
Directa, DHL, Mahou, Logista, El Pozo, Avantcard, Arsys, Cruz Roja, 
Seur, PSA Citröen-Peugeot, Banco Sabadell, etc... 
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Maribel Vilaplana 

CÓMO VENCER LOS MIEDOS 
PARA HABLAR EN PÚBLICO

Licenciada en Ciencias de la Información, especialidad periodismo.  

20 años dedicada al mundo de la comunicación: conductora principal de 
los espacios informativos y programas especiales de RTVV, además de 
dirigir y presentar distintos espacios de debate y actualidad.  

Ponentes en distintos programas de Formación Directiva en EDEM Escuela 
de Empresarios.  

Consultora en comunicación interna y externa de destacadas empresas y 
asesora de altos ejecutivos.

Saber cómo utilizar herramientas de comunicación 
para lograr un mayor poder de persuasión.
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Programa formativo

13:158:30

9:00

11:00

11:15

Habilidades 
Directivas 

1ª parte

Desayuno 
Networking

Café 
Networking

Habilidades 
Directivas 
2ª parte

Networking 
Sinergias

NETWORKING FORMACIÓN FORO FORMACIÓN CLAUSURA

13:30

8 horas de formación en 2 jornadas



Programa formativo
8 horas de formación en 2 jornadas

25 
Septiembre

Eduardo Rosser

24 
Octubre

Maribel Vilaplana

Hotel Savoy
C/ Casablanca, 9 
03801 Alcoi

Sercotel Ciutat d'Alcoi
C/ Colón, 1 
03802 Alcoi

¿Dónde?
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TARIFAS FORMWORKING 2024 PRESENCIAL

PARTICIPANTES PRECIO 
Sugerido

PLAZAS

Empresas 

Directivos
60 €

50 

Por orden de 
reserva a través de 

la web

Más información 
601 212 813 
Rafael Francés 
www.formworking.es
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